
MÁS GRANDES DEL MUNDO

CUANDO CAPACITAMOS A LOS
EQUIPOSDE INNOVACIÓN DE LATAM

CASO DE ESTUDIO

DE UNA DE LAS FARMACÉUTICAS 



AstraZeneca ayuda a los pacientes ofreciendo soluciones innovadoras y
científicas en todo el mundo. La compañía busca transformar el futuro de la 
salud, enfocándose en el poder de lo que la ciencia puede hacer por las
personas, la sociedad y el planeta.

Como una de las empresas farmacéuticas líderes a nivel mundial, su área de
innovación en América Latina, necesitaba desarrollar un entendimiento común 
de su framework de innovación, alineando a las personas a la visión de la
empresa y definiendo acciones concretas que pudieran implementar para el 
desarrollo de sus ciclos de innovación. 

EL RETO



TESTIMONIO
"Agradezco que en tan poco tiempo, el equipo de Brixton Ventures Lab 
haya sabido captar el framework y la metodología de innovación que
tenemos en AstraZeneca, traduciendo algo tan complejo en herramientas 
aplicables para la capacitación de nuestros líderes de Digital, Innovation 
& IT en América Latina."

Pedro Valdés, Director of Digital, Innovation & IT LATAM - AstraZeneca

Después de identificar sus necesidades, su framework y metodología de
innovación, ayudamos al equipo de AstraZeneca a alinear a los diferentes hubs 
de América Latina para alcanzar sus objetivos de negocio, bajo dos premisas
fundamentales:

1. Una estrategia de innovación es el compromiso con una misión de
innovación común y un conjunto de actividades estructuradas para apoyar el 
crecimiento de la organización.

2. El concepto de innovación es la convergencia de actores del ecosistema de 
startups para mejorar los procesos mediante el acceso temprano a nuevas 
tecnologías y procesos disruptivos.

LA SOLUCIÓN 

Llevamos a cabo un workshop en el que participaron más 
de 20 líderes de innovación de AstraZeneca en México, 
Brasil, Costa Rica, Argentina, Perú, Chile y Colombia. Lo 
que logramos fue traducir su framework en herramientas y 
un portafolio concreto de actividades de innovación con el 
objetivo de que los equipos regionales pudieran ejecutar la 
estrategia con herramientas prácticas  la misma manera 
en las diferentes regiones de América Latina. 

EL RESULTADO



Nuestro track record
Brixton Ventures Lab es la consultoría de innovación que ayuda a
organizaciones a generar sus ventajas competitivas de los próximos 10 años, 
mientras creamos un impacto positivo en el planeta.

Buscamos impulsarlas para innovar en la forma de hacer negocios, tanto 
interna como externamente, con soluciones útiles, de clase mundial y cero 
bullshit. 

RESULTADOS

5 Regiones de
LATAM participantes1 Workshop 22 Líderes de

innovación capacitados

 VERTICAL
Innovación abierta

 SERVICIO
Workshop de innovación

PAÍS
LATAM



El primer estudio de mercado 
para que Fintechs canadienses 
entren  a México.

Realizamos

+100 Instituciones
Financieras,
Fundadores y
CEOs encuestados

Los reportes de inteligencia por negocio 
Fintech para el banco de microfinanzas 
más grande de Latinoamérica.

Producimos

el primer programa de soft landing 
para que cualquier startup insurtech a 
nivel global aterrice en México.

Diseñamos

5 Startups en
el programa +20 Sesiones con

expertos del
sector

El primer programa para diseñar 
soluciones financieras entre el  
agro y las fintech en México.

Creamos

5 Pilotos
creados. 5 Cajas Populares de

Ahorro Impactadas.

El primer programa que une a la 
industria EdTech con las escuelas, 
niños y jóvenes de México.

Hicimos

6 Startups en
el programa

la primera convocatoria que busca integrar 
al sistema  financiero a las PyMES en México.

Ejecutamos

2 Estados de la
República
Impactados+100 Startups

encontradas



¡Trabajemos juntos!

Si te gustaría implementar algún proyecto de
innovación dentro de tu organización.

Escríbenos a: eduardo.morelos@brixtonventures.com

Innovación interna

Innovación abierta

• Evaluación de innovación interna
• Diseño de estrategia de innovación

• Training & Capability Creation en
innovación y emprendimiento

Desing
• Metodologías de Cambio Cultural

• Creación de nuevos modelos
de negocio

• Prototipado y MVPs de
nuevas soluciones

Launch
• Innovation Sprints

• Escalamiento de proyectos
de innovación

• Aceleradoras/incubadoras
de ideas internas

• Mejora de procesos internos

Scale

• Scouting de startups
• Identificación de nuevas

oportunidades de negocio
• Eventos de comunidad

Discovery
• Incubadora-Aceleradora

• Venture Builder
• Hackathones, Competencias

de Startups, etc.
• Partnership Development

Collaboration
• Adquisición de startups

• Venture Client
• CVC

• Pilotos, MVPs y Pruebas de concepto

Integration


